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PRIVATO
di Andrea Gubello

LaGare:
garanzia di qualita
e prestigio

Intervista a William Sisti,

Amministratore Delegato
di LaGare Spa

Egregio Dott. Sisti, LaGare opera
da molti anni nel mercato immobi-
liare. Con quali obiettivi e quali
risultati fino ad oggi raggiunti?
LaGare opera nelle zone centrali di
alcune delle principali citta italiane
costruendo e ristrutturando immo-
bili di prestigio. In questo momento
siamo presenti con importanti ope-
razioni di sviluppo a Milano,
Venezia e Forte dei Marmi.

fﬁ;'gﬂgg‘;'r'e Spa Abbiamo sempre puntato sulla qua-
lita del prodotto assistendo il cliente
con grande cura e cercando di intro-
durre, nei sistemi costruttivi, le tecnologie piu avanzate.
Per questo il nostro volume di affari & passato in pochi
anni da qualche decina a quasi 400 milioni di euro.

Qual é il settore del real estate dove LaGare é principal-
mente attiva ?

Sicuramente nella residenza di lusso e nel settore alber-
ghiero di alta qualita. Situazioni che risentono sicura-
mente meno di altre delle difficoltd del momento.

Quali sono i progetti futuri pit importanti della sua
Societa?

Abbiamo di recente acquistato da Beni Stabili un com-
plesso di aree nella zona Ripamonti/Ortles/Adamello
dove su una superficie di circa 35.000 mq costruiremo
un albergo tra i maggiori a Milano per dimensioni e
“visibilita”, si tratta di una torre alta cento metri, e due
grandi palazzi per uffici con soluzioni tecnologiche di
avanguardia, tali da consentire un risparmio gestionale di
oltre il 30% rispetto agli attuali standard. Si tratta del
progetto affidato allo studio Citterio che abbiamo pre-
sentato all'ultima edizione dell’EIRE.

Come giudica il momento di crisi del settore, soprattut-
to per il mercato italiano? Pud essere un’opportunita

Privato

'tto esposto da Lagare

tima edizione di EIRE

per un rilancio?

Vi & una crisi indubbia causata
da una molteplicita di fattori. In
primo luogo la restrizione del
credito e la conseguente crisi e
sfiducia degli operatori e dei
consumatori. Mi sembra
comungque che il settore immo-
biliare nel suo complesso regi-
stri una flessione molto conte-
nuta e che rimanga la percezio-
ne della casa e degli immobili
come bene rifugio. Chi resistera
in questa fase difficile potra sicu-
ramente rafforzarsi e fare dei
buoni affari.

Come giudica l'ultima edizione
di EIRE dello scorso giugno?
Perché é importante esser pre-
senti all'evento milanese del real
estate internazionale?

E stata un'esperienza molto
positiva perché ci ha consenti-
to di relazionarci con molti
operatori del settore e di con-
frontarci con altre realta. Credo
che questo sia il principale
valore aggiunto che deriva
dalla partecipazione ad una
Fiera. Naturalmente & impor-
tante anche creare una visibili-
ta intorno al marchio. E penso
che ci siamo riusciti.

Quali suggerimenti o auspici per
la prossima edizione?

Mi auspico che anche per la
prossima edizione I'EIRE man-
tenga il trend crescente di espo-
sitori e visitatori. E dalla cono-
scenza e dal confronto con altre
realtd che nasce una maggiore
consapevolezza del mercato e
perché no, nuove opportunita di
business. Mi piacerebbe che ci
fosse una maggiore visibilita
sulla stampa, anche internazio-
nale, e che fosse presentato nei
mercati esteri con largo antici-
po, naturalmente con un’atten-
zione particolare ai paesi emer-
genti che sono un’indubbia
risorsa per chi opera in questo
settore.

L'edificic di Piazza Mondadori, a Milano, ristrutturato

da Lagare
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Lo stabile di Piazza Risorgimento, 7 a Milano
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